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Proposition de financement du
Programme Agri-marketing
2012-2013
Demande de financement pour 
une petite et moyenne entreprise
 (PME)
Date limite pour soumettre une demande

14 décembre 2011

Pour les membres en règle du Groupe Export agroalimentaire
veuillez faire parvenir votre demande à l’attention de

Francine Lapointe
francinelapointe@groupexport.ca

	DEMANDE DE FINANCEMENT POUR UNE PME

	A - Coordonnées du représentant autorisé pour une PME qui demande du financement

	Dénomination sociale de la PME :
	Connue sous le nom de :

	
	

	Adresse municipale:
	Adresse postale : (( même que l’adresse municipale)

	
	

	Téléphone :
	(    )
	Télécopieur : 
	(    )

	Courriel:
	
	Site Web :
	

	Numéro de TPS / TVH ou de la compagnie:
	

	Représentant autorisé : 

	Nom :
	

	Titre :
	

	

	Nombre d’employés dans votre compagnie?
	

	Veuillez indiquer si vous avez une société mère. Dans l’affirmative, connue sous le nom de? 
	
	Dans l’affirmative, combien y a-t-il d’employés dans cette société?
	

	B - Contexte 

	Veuillez décrire votre compagnie.

	

	Industrie de transformation?
	
	Entreprise commerciale? 
	

	Producteur?
	
	Autre?
	

	Veuillez donner une brève description de votre stratégie d’exportation internationale.

	

	Veuillez décrire, selon le guide, comment vous respectez les critères d’admissibilité du programme.

	

	Veuillez fournir le nom et une brève description du produit que vous exportez actuellement, ou celui que vous prévoyez exporter, y compris les renseignements sur la source du produit, le contenu canadien et les renseignements sur la production canadienne.

	

	Veuillez répondre aux questions suivantes concernant la capacité immédiate d’exporter.

	Avez-vous terminé la recherche sur le marché?
	

	Etes-vous certains qu’il y a une viabilité du marché pour le produit?
	

	Avez-vous une capacité de production adéquate pour satisfaire à la demande du marché?
	

	Avez-vous déterminé les canaux de distribution appropriés?
	

	Avez-vous vérifiez les obligations réglementaires? Etes-vous certain qu’elles sont connues et qu’elles peuvent être respectées (c’est-à-dire les exigences en matière d’étiquetage et d’emballage, les exigences en matière sanitaire et phytosanitaire)
	

	Autre explication?
	

	

	Veuillez indiquer vos marchés cibles, en ordre de priorité pour la demande de cette année :

	1. 
2. 

3.

4.

5.




	C - Ressources de financement 

	Avez-vous d’autres sources externes de financement, ou faites-vous des demandes pour d’autres sources externes de financement pour les activités décrites dans la présente demande?   
	Oui
	
	Non
	

	Dans l’affirmative, veuillez les mentionner ci-dessous 
Source
Montants ($) pour 2012-2013 
1. Autre financement de programmes fédéraux incluant d’autres d’AAC 

2.  Financement de programme d’un gouvernement provincial  
3.  Financement de programme d’une administration municipale
4. Autres
   Total :



	D - Mise en marché d’un produit innovant 

	Faites-vous une demande de financement pour la mise en marché d’un produit innovant?
	Oui
	
	Non
	

	Dans l’affirmative, veuillez décrire pourquoi le produit est considéré comme innovant, içi au Canada, et comment vous pouvez vous assurer qu’il est prêt pour l’exportation pour les marchés jugés prioritaires, comme il est indiqué précédemment.

	

	Si vous désignez votre produit comme innovant parce que vos marchés cibles n’ont pas, en ce moment, de producteurs qui exploitent ce créneau, veuillez expliquer en indiquant le nombre de produits compétitifs dans ces marchés cibles.

	


	E - Marque Canada

	Ëtes-vous un membre individuel de l’Initiative de promotion de la marque Canada?
	Oui    
	
	Non
	

	DANS L’AFFIRMATIVE, comment l’Initiative de promotion de la marque Canada est-elle utilisée dans vos activités qui nécessitent du financement?
Veuillez fournir plus de renseignements dans le tableau de proposition de financement sous la description de l’activité éligible.

	

	DANS LA NÉGATIVE, voudriez-vous obtenir plus de renseignements sur l’Initiative et les avantages qu’elle peut offrir à une PME
	Oui   
	
	Non
	


	ANNEXE C


LISTE DE VERIFICATION DES PME EN MATIERE D'EXPORTATION :

VOTRE ENTREPRISE EST-ELLE PRETE POUR L’EXPORTATION?
	Nom de l’entreprise :
	


Questions spécifiques 
	1.  Votre produit est-il déjà disponible?

	
	
	

	
	A.
	En cours de production ou de conception.

	
	
	

	
	B.
	Au stade de prototype.

	
	
	

	
	C.
	En gestation seulement.


	2. Votre produit se vent-t-il sur le marché canadien?

	
	
	

	
	A.
	Il se vend et occupe une part grandissante du marché.

	
	
	

	
	B.
	Il se vent, mais occupe une faible part du marché.

	
	
	

	
	C.
	Il se vend dans une seule ville au Canada.


	3. Votre PME dispose-t-elle de la capacité de production excédentaire ou des experts requis pour répondre à une demande accrue du produit?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non


	4. Votre PME dispose-t-elle des ressources financières nécessaires pour adapter le produit en fonction du marché cible et pour en faire la promotion?

	
	
	

	
	A.
	Les ressources financières ont en place.

	
	
	

	
	B.
	Nous prenons les mesures nécessaires.

	
	
	

	
	C.
	Nous n’avons pas de financement.


	5. La direction de votre PME est-elle déterminée à soutenir les efforts en matière d’exportation?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non


	6. Votre PME respecte-t-elle habituellement ses échéances?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non


	7. La direction de votre PME a-t-elle de l’expérience dans les marchés d’exportation?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non

	

	Expliquez :


	8. Votre produit possède-t-il un net avantage concurrentiel (qualité,prix, originalité, innovation) par rapport à celui de ses concurrents?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non

	

	Expliquez :


	9. Votre PME a-t-elle modifié ses emballages (étiquettes et matériel promotionnel) en fonction du marché cible?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non


	10. Votre PME dispose-t-elle de la capacité et des ressources nécessaires pour assurer le soutien et le service après-vente dans le marché cible?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non


	11. Votre PME a-t-elle un plan logistique en place (c.-à.-d. le transitaire a-t-il indiqué une stratégie réalisable et économique pour livrer au marché cible?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non


	12. Votre PME a-t-elle entrepris des études de marché à l’étranger?

	
	
	

	
	A.
	Elle a fait des études de marché primaires et secondaires, ainsi qu’une visite dans le marché cible.

	
	
	

	
	
	

	
	B.
	Elle a fait quelques études de marché primaires et secondaires.

	
	
	

	
	C.
	Aucune étude de marché.


	13. Votre matériel promotionnel est-il disponible dans la langue des marchés cibles (cartes professionnelles, brochures, sites Web)?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non


	14. Votre PME a-t-elle commencé à faire de la publicité pour le produit dans le marché cible?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non

	

	Expliquez :


	15. Votre PME a-t-elle engagé un représentant des ventes, un distributeur ou un agent, ou a-t-elle établi un partenariat avec une entreprise locale?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non

	

	Expliquez :


	16. Votre PME a-t-elle embauché un transitaire ou un courtier en douanes?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non


	17. Votre PME est-elle en mesure de discerner et de gérer les exigences réglementaires des marchés étrangers (étiquetage, réglementation sanitaire/phytosanitaire)?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non


	
	
	
	
	

	Signature du représentant
	Nom en lettres moulées
	Date

	de l’entreprise
	
	


	Section réservée à l’Association qui gère les demandes 
Questions d’ordre général


	A votre avis, la PME est-elle prête à exporter?

	
	
	

	
	Oui
	
	Non

	

	Justification :




	À votre avis, cette demande et les activités proposées par la PME sont-elles un bon investissement qui conduira à des ventes dans l’avenir et à un secteur plus fort? 

	
	
	

	
	Oui
	
	Non

	

	Justification :


	
	
	
	
	

	Signature du représentant
	Nom en lettres moulées
	Date

	de l’Association
	
	


�








